PORQUE CREEMOS QUE ‘AYUDANDO AL EXITO DE OTROS, PRIMEROS CATALOGOS gE%QHH%IL&D@E%SPEA&A(ERCABI!:E{RSQ\L&SJE

CADA PERSONA PUEDE TENER EN SU VIDA
ASEGURAS TU PROPIO EXITO!
Las personas se inspiran por lo Que Hacemos cuando entienden Porqué Lo Hacemos.

LO QUE SUENA, OFRECELES:
Robert & Jonas af Jochnick
Si explicas qué hacer y también cdmo hacerlo, despiertas sentimientos de pertenencia, confianza y lealtad.

HABLA DE POR QUE SER PARTE DE ORIFLAME

(¥) Conecta a tus nuevos Empresarios con lo que ellos creen y buscan.

© Comparte tus propias vivencias, tus suefios vy logros.

© Ofrece apoyarlos, no por ti, sino por ellos.

GUIA PARA EL LIDER

© Dale un propdsito a tu patrocinio exitoso.

VERSEY PASARLA
SENTIRSE BIEN DINERO BIEN
Con productos Tener un negocio propio, Disfrutar lo que hacen,
de calidad, a precios manejar su tiempo y desarrollarse personal y
accesibles y con obtener ingresos estables profesionalmente, obtener O R I F L A M E
resultados probados. limitados. premios Y viajes. SWEDEN i
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CUANDO INVITAS A SER PARTE DE ORIFLAME

O Eres el motor, no solo de tus suefios, sino también de quienes aceptan la invitacion y son parte de tu red.

O Para que tU y tus nuevos Empresarios tengan éxito en lo que buscan, es clave que los acompafies en el proceso.
Encuentra aqui una gufa del Plan de 4 catalogos.

O Ayudalos y motivalos a vivir este proceso. Encuentren juntos el porqué ser parte de la Oportunidad de Oriflame

o

es la mejor decision.

“El Liderazgo no es una posicion o un titulo, o

es ser accion y ejemplo”
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DURANTE TODOS
LOS CATALOGOS

NO OLVIDES REALIZAR LO SIGUIENTE:

CATALOGO 1

CONOCELOS

CREA i cNO

Haz la ROO: descubre qué le motiva de
la Oportunidad Oriflame, cudles son sus
suefios y cierra con el Inicio Perfecto™.

Invitalos a realizar los Cursos 1y 2 online.

Muéstrales cdmo operar online: cdmo
hacer su pedido v registrar a otros (usa el
ABC de Oriflame).

Una vez interesados en el negocio,
invitalos a participar en tu Core Team.

Planeen juntos cémo lograr sus metas

y haz seguimiento cada semana.

Invitalos a asistir a tus lanzamientos de Catélogo,
tus reuniones y todos los eventos de la compania.

?\//ANEEN J U/\/TOS

CATALOGO 2
ENSENALES

O Enséfales a definir su meta y a
dar seguimiento.

o Revisen su primer pedido, explicales cdmo
usar y pagar el crédito Oriflame.

O Invitalos a asistir a tus Cursos 1y 2.

o Invitalos a participar en Sesiones
de Belleza Total.

Invitalos a tus ROO haz que participen en ella y que * Ensénales a aprovechar las ofertas del Catalogo.

lleven invitados. * Aliéntalos siempre a participar en los cuatro
Motivalos para que prueben y recomienden nuevos productos niveles del Programa de Bienvenida.
y a aprovechar las ofertas especiales para Empresarios.
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CATALOGO 3 CATALOGO 4
RECONOCELOS COMPROMETELOS

O Invitalos a asistir a la Academia de Belleza O Invitalos a las demds capacitaciones de
y Academia Wellness. la Academia Oriflame, como Patrocinio
© Reconoce sus logros. Exitoso y SARPIO Express.

o Compromeételos con sus propios suefios.

“Si tus acciones inspiran a otros a sofiar mds, aprender
mds, hacer mds y ser mejores, tu eres un lider”

John Quincy Adams

“EL INICIO PERFECTO

TE AYUDAMOS GUIANDOTE EN EL PROCESO:

* Ayldale a que decida qué Sistema de
Belleza Total es el adecuado para €l o ella.

* Revisen cuantos puntos y los beneficios
que obtiene.

+ Pidele que haga una lista de 30 contactos.

* Haz que elija al menos cinco personas
para mostrarles el Catdlogo en los
proximos dos dias.

* Invitalo a que escoja otras cinco personas
para invitarlos a conocer la Oportunidad
Oriflame.

* Inférmale las fechas, horarios y detalles
de tus préximas ROO,
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